«Горящие туры» - это миф


Летом спрос на тур путевки становится по истине ажиотажным. Особенно интересуют потенциальных отпускников так называемые горящие туры. В  принципе, горящие путевки ничем не отличаются от обычных. Они появляются, когда крупный туроператор, занимающийся огромным объемом продаж, снижает цены на авиабилеты и номера в отелях, не проданные в строк, но уже оплаченные. Таким образом « сгоревшая»  путевка – это нереализованный турпродукт с истекающим сроком годности, последствие чье-то ошибки в планировании продаж, либо форс-мажорной ситуации на рынке. Часто скидка в горящей путевке предоставляется по авиабилету. Турагентство или турфирмы заказывают самолет на определенное направление, которое, по их мнению, будет на данный период времени перспективным. Но поскольку все угадать сложно и поток туристов не бывает постоянным, некоторые места остаются нереализованными. Речь идет о чартерных рейсах (на тех направлениях, где летают рейсовые самолеты, горящие путевки практически не появляются), когда одна или несколько турфирм. В таких случаях туроператоры скидывают цену по авиабилету и продают путевку дешевле. Вместе с тем эксперты предостерегают: не всегда горящая путевка представляет собой уцененный продукт. Часто горящий тур – это всего лишь маркетинговый ход. Не редко его объявляют горящим, потому что цены изначально были завышены и снизились к сроку вылета. Случается, что в сезон под видом, горящих путевок сбываются обычные дешевые предложения, которые неизменно разочаровывают клиентов.
P.S. не бывает горящих туров за пол года, месяц или неделю до вылета!
